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A NEWSLETTER DA CCIE DO PARANÁ 
E DE SANTA CATARINA

PALAVRA DO PRESIDENTE
Estimado(a) associado(a),

 Deixando a política de lado. Nossa newsletter deve ser uma 
forma para ressaltar as oportunidades de negócios, formas para cres-
cer e se relacionar.
  É com satisfação que estamos vendo os interesse dos empre-
sários em continuar a inovar, continuar em investir em formar e em 
definitivo querer crescer. Tudo isso, independente da política. Claro 
que nem todos os segmentos da economia fazem o mesmo.
 Tem quem acompanha com  interesse a evolução da política, 
como o financeiro, investidores ou até os especuladores. Mas, isso não 
nos interessa neste momento.  Nosso foco está em ajudar e dar su-
porte as empresas que querem produzir, inovar, exportar, importar e 
investir.
 A tendência é querer descolar-se da política e continuar acre-
ditando nas necessidade e potencialidade do mercado. Olhar as gran-
des oportunidades de crescimento nas áreas dos alimentos e agro-
business em geral, na área da energia, nas necessidades de melhorar 
a competitividade. Esta tendência é muito clara e visível em muitas 
empresas. Aí quem estiver na frente, logo irá aproveitar primeiro das 
oportunidades.

Boa leitura!

Francesco Pallaro
Presidente 1
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Capim Limão

Partenope Comércio e Importação Ltda 
 

Profit Desenvolvimento e Treinamento 
Empresarial

Boas vindas aos novos associados!

Conheça o espaço dos Nossos Associados!
Aproveite a nossa newsletter e divulgue informações a respeito de sua empresa ou do seu trabalho. 

Participe! Envie a sua sugestão para o e-mail contato@italocam.com.br

PROFIT Desenvolvimento e Treinamento Empresarial é a mais 
nova associada da Italocam

 A empresa PROFIT Desenvolvimento e Treinamento Empresarial foi criado Ricardo Peixoto Ribeiro 
para que pudesse iniciar uma nova fase profissional baseada na transmissão de seus conhecimentos técnicos e 
gerenciais em Compras e Gestão Estratégica. 
 O público-alvo são pequenas e médias empresas que precisem aprimorar suas práticas de gestão, prin-
cipalmente nas áreas de Compras e Supply Chain, segmentos onde Ricardo atuou nos últimos 30 anos de sua 
carreira profissional em empresas multinacionais. A recente formação de Ricardo é em Coaching e Mentoring, 
onde o capacita a acompanhar processos de sucessão e novos líderes que estão assumindo posições de alta 
responsabilidade.
 Nos últimos 19 anos, Ricardo atuou como líder de Compras em multinacionais fabricantes de máqui-
nas agrícolas e rodoviárias, foi sua última experiência profissional exercida durante 11 anos na CNH Indus-
trial, na posição de Diretor Sr. de Compras, responsável pelas operações na América Latina.
 No site da PROFIT www.profitnegociacao.com.br você pode encontrar mais detalhes da área de atua-
ção de Ricardo, que também inclui cursos de Negociação para profissionais de Compras e de Vendas. Além de 
idiomas, como: inglês, italiano e francês, podendo oferecer serviços em empresas nessas línguas.

http://www.profitnegociacao.com.br/
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http://caffettore.com.br/
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A negociação com outros países significa um grande desafio e uma ótima oportunidade para as empresas. 
Pensando nisso, a Federação do Comércio do Paraná (Fecomércio-PR) por meio da Câmara de Relações Inter-
nacionais, promove encontros, rodadas de negócios, missões econômicas, acordos de cooperação e gestão que 
possibilitam a integração cultural e comercial entre países de representatividade no Paraná.

De acordo com o diretor da Câmara de Relações Internacionais da Fecomércio PR, Rui Lemes, parcerias 
com o Estados Unidos, países do Mercosul, da União Europeia, da Ásia e África já foram feitas, seja em rodadas 
de negócios, missões empresariais, acordos de cooperação e gestão, entre outras. Este ano, estão em andamento 
missões econômicas, no Japão, na Itália, na China, Peru, Nova Iorque e Paraguai – esta última receptiva, em 
evento em Curitiba. A Italocam vem prestigiando os Encontros de Consulados e Câmaras de Comércio, que 
vem sendo consolidado como um projeto que vem evoluindo e gerando frutos.

Maiores informações através dos telefones (41) 3883-4500 | 3883-4538.

Confira aqui o conteúdo desta “Análise Conjuntural do Comércio Exterior e do Mercosul” é publicado 
mensalmente pela nossa parceira Fecomércio-PR. 

A Pg1 Comunicação,  
nossa parceira, entrevistou,  

nesta edição,  
associado Paolo Malorgio, 

publicitário e designer gráfico. 

Confira aqui o bate-papo!

ENTREVISTA

INFORMAÇÕES COMÉRCIO EXTERIOR

http://www.fecomerciopr.com.br/wp-content/uploads/2014/07/Mercosul-e-exterior-082018.pdf
http://www.italocam.com.br/wp-content/uploads/2018/09/entrevistamalorgio.pdf
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Comunicar, Vender e Negociar foi tema 
do curso oferecido pela Italocam

 Hoje, sabemos que com a atual conjuntura, 
quando falamos em economia a situação está 
crítica, e assim o ramo de vendas sai perden-
do se não achar uma forma de driblar essa 
crise. É fundamental que haja mudança na 
forma das empresas oportunizarem a expan-
são do networking e o contato com novas 
oportunidades para crescimento profissio-
nal.
 E foi pensando nisso, que a Italocam de-
cidiu oferecer aos seus associados um “Cur-
so de Negociação”, onde poderiam aprender 

como identificar os tipos de negociadores com os quais vão se confrontar e como devem se comportar para obte-
rem o melhor resultado possível.
 O palestrante Ricardo Peixoto Ribeiro deu dicas sobre como evitar falhas comuns em uma negociação, 
como gerenciar conflito, como lidar com negociadores desafiantes, compreendendo o ambiente, e ainda como 
identificar uma pessoa com o perfil de negociador. “A metodologia do curso propõe estruturar o processo de 
negociação como um todo, desde a identificação do problema até a definição de soluções”, enfatizou.
 “Fiquei impressionado com o conhecimento que é passado em tão pouco tempo. Sabemos que há muita 
dificuldade no ramo das negociações, e com a nossa realidade, para você ser bem sucedido na vida, só ser bom 
tecnicamente, não é o suficiente, precisamos adquirir novas ferramentas para superar as dificuldades que nos são 
apresentadas no mercado”, destacou o presidente da Italocam, Francesco Pallaro.
 Foram oferecidos aos participantes materiais didáticos e certificados de conclusão. Durante o curso, que 
ocorreu nos dias 13 e 14 de setembro, na sede da Italocam, os presentes se dividiram em grupos “compradores” e 
“vendedores” para ter uma vivência maior de como seria a prática de ambos os lados.
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O Caminho dos Vinhos no 
Oeste catarinense 

 Com o objetivo de atrair mais turistas e fortalecer os negócios considerando suas localizações geográficas 
no Oeste catarinense, quatro vinícolas de altitude lançam o Caminho dos Vinhos Terras Altas Catarinenses. 
Integram o projeto a Villaggio Grando de Água Doce; Panceri, de Tangará; Kranz de Treze Tílias; e a Santa Au-
gusta, de Videira.
 “Nosso projeto é focado em enogastronomia, considerando as características de cada vinícola. O centro 
da rota será em Treze Tílias, que é a cidade que tem maior rede hoteleira”, afirma Guilherme Grando, diretor co-
mercial da Villaggio Grando e também presidente da entidade Vinhos de Altitude – Produtores Associados, que 
reúne as empresas do setor em Santa Catarina.
 Segundo ele, é uma forma de projetar a região com atenção à localização porque Santa Catarina é um 
Estado pequeno, mas as distâncias, na prática, para os turistas, são grandes porque falta infraestrutura aérea. O 
aeroporto polo para a rota Caminhos do Vinho será o de Chapecó, que fica a 180 quilômetros de Treze Tílias. 
Por rodovias, Florianópolis fica a 420 quilômetros; Blumenau a 350; Balneário Camboriú a 400; e São Joaquim, 
município que sedia o maior número de vinícolas de altitude, fica a cerca de 300 quilômetros de Treze Tílias.
 O projeto foi feito com consultoria do IEL, da Federação das Indústrias de SC (Fiesc), e o nome foi es-
colhido porque os vinhedos da região estão numa altitude de 1,3 mil metros, em média. “Essa parceria não se 
sobrepõe à associação Vinhos de Altitude, que tem outro foco”, diz Grando.

Com informações de Associação Brasileira da Indústria de Hotéis de Santa Catarina - ABIH-SC

Saiba 
mais...
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AGENDA

Os fatores externos e os acontecimentos econômicos e políticos que afetam a competitividade das empresas 
nacionais foram os assuntos tratados no Fórum +Competitividade Brasil, realizado pela Câmara Americana 
de Comércio (Amcham-Curitiba). O debate teve a participação do presidentes Hélio Magalhães, do Conselho 
da Amcham-Brasil;  Ricardo Cipullo, sócio do Paraná do Renaissance Executive Forums; e de Marcos Troyjo, 
diretor do BricLab da Universidade de Columbia (EUA).
O presidente da Italocam, Francesco Pallaro prestigiou o evento que ocorreu no dia 27 de setembro, em Curitiba 
do Fórum que teve como objetivo debater a economia global entre executivos de diferentes setores sobre as 
melhores práticas empresariais.

27/09 - Fórum de Competitividade 
da Amcham-Curitiba

O Conselho Diretivo da Italocam 
esteve reunido tratando assuntos 
administrativos da Câmara 
Ítalo-Brasileira de Comércio e 
Indústria do Paraná. Dentre eles, 
o Personalità Affari 2018. Maiores 
informações do evento e outros em 
nossas redes sociais.

17/09 - Reunião Conselho
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https://www.vitoriastonefair.com.br/site/2018/pt/home


Spezzatino di vitello  
con patate
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LA CUCINA ITALIANA

INGREDIENTI

• 600 g di polpa di vitello (già tagliata a cubetti dal macellaio)
• 1 carota piccola
• 1/2 costa di sedano
• 1 cipolla piccola
• 400 g di patate
• 2 cucchiai di concentrato di pomodoro
• 1 cucchiaio di farina
• 1/2 bicchiere scarso di vino bianco secco
• brodo di carne caldo

• 2 rametti di rosmarino
• 1 noce di burro
• olio extravergine di oliva
• sale
• pepe

Preparazione:  20 min
Livello: Facile
Dosi: 4 persone

Credito: www.cucchiaio.it

 Per preparare lo spezzatino di vitello con patate partite con il soffritto. Mondate il sedano, la carota e la cipolla. Tritateli fine-
mente e fateli appassire in una padella insieme ad un filo di extravergine. Contemporaneamente in una casseruola con un cucchiaio 
d’olio e la noce di burro rosolate la carne a fiamma vivace mescolando spesso senza mai forarla. Quando la carne sarà uniformemente 
rosolata unite il soffritto di verdure e fate insaporire per qualche minuto. Salate, pepate e aggiungete a pioggia la farina e mescolate per 
evitare la formazione di grumi. Quando la farina sarà stata completamente assorbita sfumate con il vino bianco e lasciate evaporare a 
fiamma alta. 
 Coprite a filo con il brodo di carne caldo e unite i due rametti di rosmarino. Stemperate due cucchiai di concentrato di pomo-
doro nel fondo di cottura, mescolate e coprite. Cuocete lentamente proseguendo la cottura per 1 ora circa, girando di tanto in tanto. 
Trascorso questo tempo unite le patate sbucciate e tagliate a tocchetti (più o meno delle stesse dimensioni della carne). Coprite con un 
coperchio e proseguite la cottura per altri 30 minuti circa o fino a quando le patate saranno morbide senza risultare troppo tenere. Lo 
spezzatino vitello con patate è pronto, trasferitelo nei piatti da portata e servite subito.

COME PREPARARE

Lo spezzatino di vitello con patate è un secondo di carne 
semplice e tradizionale a base di bocconcini di carne che 
vengono fatti cuocere lentamente in una casseruola per 

accogliere tutto il sapore del condimento.  
Un piatto gustoso, per tutta la famiglia.



Expediente

Italocam News é um informativo da Câmara Ítalo-Brasileira de 
Comércio e Indústria do Paraná (Italocam)

Endereço: Rua Simão Bolívar nº 1679 - Hugo Lange - CEP: 80040-140 - Curitiba-PR
Telefone: +55 (41) 3503-9947 e (41) 98768-6015 
E-mail: contato@italocam.com.br
Internet: www.italocam.com.br 
Facebook: camaraitalocam

Presidente: Francesco Pallaro

Editora Responsável (fotos, diagramação e edição): Pâmela Mendes Leony –  
jornalista profissional diplomada – Mtb 5480-PR

Colaboração: Câmara Italiana de Comércio e Indústria de Santa Catarina

Periodicidade mensal - Distribuição exclusiva pela Internet.

Para enviar sugestões, pedir inclusão ou exclusão do e-mailing envie um e-mail para 
contato@italocam.com.br
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